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NOMBRE DEL PROGRAMAS DE FORMACION: Emprendimiento en produccién
de pollo en pie

FICHA: 2395964
MUNICIPIO: Riohacha — Vereda Perico

FECHA: septiembre 4 de 2021

La actividad es realizada en articulacién con las instructoras Diana
Carrillo y Eduardo Avila

TALLER SOBRE MODELO DE NEGOCIO CANVAS
Actividad 1. Luego de haber visto el video ilustrativo de modelo de negocio

canvas y leido el material de apoyo realizar el modelo de negocio canvas,
teniendo su idea de negocio, para lo cual adjunto les envio el formato.

MATERIAL DE APOYO

MODELO DE NEGOCIO CANVAS
¢,Qué es el Modelo Canvas?

El Modelo Canvas es una herramienta para definir y crear modelos de negocio
innovadores que simplifica 4 grandes areas: clientes, oferta, infraestructura y
viabilidad econémica en un recuadro con 9 divisiones.

Principales elementos del Modelo Canvas

Tienes que llenar los 9 bloques con las caracteristicas de la empresa que quieres
crear. Si ves que al principio te cuesta un poco es porque no tienes del todo bien
definido tu modelo de negocio, y por eso mismo es importante hacer cuanto antes
un Modelo Canvas.



1# Segmentos de Mercado

¢, Quiénes son tus clientes? Dependiendo de la empresa que tengas en mente los
clientes pueden ser de tipos diferentes. Por ejemplo, en un medio de
comunicacion tus clientes seran tus lectores y las empresas que tengan publicidad
en tu medio. Por eso es tan importante definir tus clientes, porque tu modelo de
negocio e incluso tu producto puede variar en funcion de éstos.

2# Propuesta de valor

Lo que te diferenciara de las demas empresas, por qué el cliente va a comprar tu
producto no a la competencia. Podras diferenciarte de otras empresas siempre y
cuando tengas una ventaja competitiva, que puede ser de diferentes tipos:
ventaja de costo, ventaja por diferencia de producto, o ventaja de transaccién (el
acceso de tus clientes para comprar tu producto).

3# Canal

¢ Como podran comprar tu producto? Tienes que tener en cuenta cOmo vas a
distribuirlo, sobre todo si en tu modelo de negocio te comprometes a ser rapido.

4# Relaciéon con el cliente

Tienes que pensar si tus clientes requieren un trato personalizado y exclusivo, si
va a existir una relacion personal con ellos, o si vas a tener autoservicio o va a ser
automatizado, por ejemplo. Tienes que tener en cuenta que la relacién con tus
clientes debe ser siempre acorde con el mensaje de tu marca.

5# Fuentes de ingreso

No solamente tienes que pensar a qué precio te vendra bien a ti vender tu
producto, sino que lo importante es saber qué estan dispuestos a pagar tus
clientes por tu producto. Por lo tanto, la fuente de ingreso tiene que permitir que
la empresa sea rentable, pero siempre pensando que tiene que ser acorde con lo
gue pide el consumidor.

6# Recursos clave

Para que funcione el modelo de negocio hacen falta una serie de recursos fisicos
e intelectuales (como patentes o derechos de autor), humanos y financieros que


https://www.iebschool.com/blog/modelos-negocios-digitales-mas-utilizados-digital-business/
https://www.iebschool.com/blog/modelos-negocios-digitales-mas-utilizados-digital-business/
https://www.iebschool.com/blog/redisenar-un-logotipo-marketing-digital/
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seguro vas a necesitar.

7# Actividades clave

Se trata de todo lo necesario para llevar a cabo tu propuesta de valor, como la
produccion, la solucién de problemas, la plataforma, etc.

8# Socios clave

Saber cudles van a ser tus alianzas estratégicas para poder conseguir mas
recursos.

O# Estructuras de costos
Tienes que decidir como quieres enfocar tus costos entre dos tipos

diferentes: bajando el costo del producto y automatizando la produccion, o bien
teniendo en cuenta la creacion de valor para el consumidor.

DESARROLLO DE LA ACTIVIDAD

Los aprendices realizan lectura del material de apoyo y debaten como iniciar la
actividad de diligenciar el formato de Modelo de negocio canvas, bajo la asesoria
de los instructores.

ALGUNAS EVIDENCIAS



https://www.iebschool.com/blog/propuesta-valor-startup-lean-startup/

La aprendiz Molina Gomez, diligenciando el formato canvas de la unidad productiva, con el
aporte de los demés integrantes del grupo de formacion.




SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAIJE

INSTRUCTORA DE COMERCIALIZACION: DIANA ESTHER CARRILLO PEREZ
TALLER DE TEORICO PRACTICO DE COSTO DE PRODUCCION Y FIJACION DE PRECIO

PROGRAMA DE FORMACION:

Municipio:

NOMBRE DEL PRODUCTO O SERVICIO:

UNIDAD
ITEM M:ﬁsﬁ;ﬁé 0 DE CANTIDAD VALOR UNITARIO
MEDIDA

VALOR TOTAL

RIN|dO|N|HPR|WIN =

SUBTOTAL MATERIA PRIMA E INSUMO

COSTOS INDIRECTOS DE FABRICACION (CIF)

SUBTOTAL COSTOS CIF

MANO DE OBRA

SUBTOTAL MANO DE OBRA

TOTAL DE COSTO PRODUCCION

MARGEN DE UTILIDAD ( )

PRECIO DE VENTA




DESARROLLO DE LA ACTIVIDAD

La instructora explica los conceptos de costo de produccién vy fijacion de precios, materia prima e
insumo, costos indirectos de fabricacion (cif), margen de utilidad, precio de venta; luego se entrega
material de apoyo en fisico, después mediante un ejercicio tedrico practico se realiza el costeo de
uno de los productos elaborado por la unidad productiva donde los aprendices participan

activamente.

ALGUNAS EVIDENCIAS

La instructor explicando ejercicio de costo de produccic’m y fijacion de precio

El aprendiz llbel Molina, realizando un ejercicio sobre costo de produccién, con la
part|C|paC|on activa de los demas aprendlces
X )




Borrador del ejercicio de costo de produccion




